
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

ПРЕДЛОЖЕНИЕ О ПАРТНЕСТВЕ  
     

ПО ПРОДВИЖЕНИЮ РЕШЕНИЯ  
                    ENTERPRISE TERRADOCS FOR SHAREPOINT  



3                                     

 
 
 

Компания TerraLink предлагает Вашему вниманию программу сотрудничества по 
продвижению решения Enterprise TerraDocs for SharePoint. Существуют следующие 
уровни участия в программе: Агент, Партнер, Премьер-Партнер. 

 
АГЕНТ 

 

 

Продвижение решения на рынок и поиск заказчиков.  
Внедрением и поддержкой решения TerraDocs занимается компания TerraLink. 
Этот вариант может быть Вам интересен, если Ваши заказчики заинтересованы во 
внедрении продукта, а у Вас нет возможности оказывать консалтинг.  
 

 

 
ПАРТНЕР 

 
Продвижение решения и поиск заказчиков, заключение договора о внедрении 
решения TerraDocs.  
Компания TerraLink готова выступать в качестве субподрядчика, оказывать 
консалтинговые услуги и предоставлять своих специалистов на взаимовыгодных 
условиях. 
Этот вариант может быть Вам интересен, если Вы хотите развивать направление, но 
пока не имеете достаточный штат специалистов. 
 

 
ПРЕМЬЕР-ПАРТНЕР 

 
Наиболее полное участие в программе: от поиска заказчиков до самостоятельного 
внедрения решения TerraDocs. Специалисты компании TerraLink не привлекаются на 
этапе внедрения, а осуществляет только техническую поддержку и предоставляют 
обновления ПО. 
 
 
 
 
 
 

О ПАРТНЕСТВЕ 

 



4                                     

 
 
 

Enterprise TerraDocs for SharePoint решение для управления документами и контроля 
исполнения поручений, основанное на опыте внедрений в ведущие компании. 
TerraDocs обогащает Microsoft® Office SharePoint® Server 2007 распространенными в 
российском делопроизводстве функциями и предоставляет предприятиям инструмент 
эффективного управления процессами документационной деятельности. 

Решение Enterprise TerraDocs for SharePoint будет полезно и тем, кто только 
задумывается об оптимизации документооборота, и тем, кто уже использует 
платформу Microsoft ® Office SharePoint® Server 2007. 

Особенности функциональности продукта: 

 Работа с типизированными документами;  
 Автоматизация заполнения полей карточек документов;  
 Создание документов по шаблонам;  
 Поддержка сложных регистрационных номеров;  
 Проверка при загрузке документа на наличие повтора;  

 Поддержка связанных документов;  
 Поддержка присоединения файлов к документам;  
 Формирование и поддержка номенклатуры дел;  
 Выполнение операций над группой документов;  
 Поддержка грифов конфиденциальности;  

 Схема назначения прав доступа на основе организационной структуры 
компании и ролей пользователей;  

 Готовая система справочных списков, включая телефонный справочник 
сотрудников и справочник организационной структуры компании;  

 Развитая система административных настроек; 
 Подсистема доведения важнейших новостей до пользователей портала; 

 Обработка заявок и запросов(например, IT служб); 
 Автоматизация учета затрат на мобильные переговоры сотрудников. 

 
При проработке технических решений мы привлекаем не только самых опытных своих 
разработчиков, но и активно общаемся с компанией Microsoft Rus 
 

 
 

О РЕШЕНИИ 
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Компания TerraLink активно продвигает TerraDocs на рынок путем применения 
наиболее эффективных маркетинговых инструментов. Комплекс маркетинга выбран 
исходя из анализа его прогнозируемого возврата инвестиций. 
 
Комплекс маркетинга для продвижения TerraDocs: 

 Реклама в отраслевых изданиях 
 Публикации 
 Организация семинаров, участие в выставках и других деловых событиях 
 WEB продвижение 

 
Компания TerraLink готова рассмотреть возможность участия в маркетинговых 
программах, рекомендованных партнѐрами.  
 
Компания TerraLink оставляет за собой право на запуск специальных промоакций для 
заказчиков.

О ПРОДВИЖЕНИИ 
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Главное правило нашей программы – ведение честного бизнеса с партнѐрами. 
 
 
 
Предлагая Вам участие в нашей партнѐрской программе, мы понимаем, что берем на 
себя обязательства.  
Мы гарантируем: 

 что об изменениях в ценовой политике нашего продукта Вы будете 
проинформированы нами не менее, чем за 30 дней до их вступления в силу.  

 что ни один из партнѐров не будет иметь ценового преимущества при подаче 
коммерческих предложений одному заказчику. 

 
В таблице представлен процент скидки на приобретение ПО "Enterprise TerraDocs for 
SharePoint" в зависимости от уровня участника партнерской программы: 
 
 

Уровень 

участия 

Партнерская 

скидка на 
лицензии 

TerraDOCS 

Скидка на 

ежегодную 
подписку 

на 

обновления 

Требования программы 

АГЕНТ 30% 30%  Подписание договора о сотрудничестве с 

компанией TerraLink. 

 Размещение рекламной информации о продукте 

TerraDocs на сайте партнѐра. 

ПАРТНЕР 40% 30%  Подписание договора о сотрудничестве с 

компанией TerraLink. 

 Размещение нашей рекламной информации на 

сайте партнѐра. 
 Зафиксированная готовность партнѐра покупать 

услуги внедрения и знакомство с правилами 

ведения проектов. 

ПРЕМЬЕР-
ПАРТНЕР 

50% 30%  Подписание договора о сотрудничестве с 

компанией TerraLink 
 Размещение нашей рекламной информации на 

сайте компании Партнера 

 Зафиксированная готовность компании Партнера 

оказывать услуги внедрения 
 Возможность обучения специалистов Партнера в 

учебном  центре TerraLink 

ЦЕНЫ 
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Благодарим за внимание, проявленное к партнѐрской программе. Мы надеемся, что 
наше сотрудничество будет продуктивным и взаимовыгодным!  
 
Для получения любых деталей и пояснений Вы можете связаться с командой 
TerraDocs. 
 
 
 

СПАСИБО! 

TerraLink 
Тел.  +7 495 721 1 721 
Факс +7 495 721 1 722 

www.terralink.ru  

Сергей Якимчук  
Руководитель по развитию направления 
Enterprise TerraDocs for SharePoint® 
YakimchukS@terralink.ru 
www.terradocs.ru 
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